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Sylvain FERAY, dirige la Maison Familiale Rurale du Val d’Erdre depuis
2018. Avant cela il a dirigé plusieurs MFR sur d'autres secteurs
geographiques durant une quinzaine d’années.

La MFR du Val d'Erdre est une petite structure associative qui
propose des formations initiales (4e-3e, CAP Jardinier-Paysagiste,
CAP Métiers de UAgriculture) ainsi que des formations continues
autour de l'éco-construction, et accueille environ 130 jeunes et
adultes.

L'association dispose aussi d’'un hébergement.

Sylvain FERAY
Dirigeant de la Maison Familiale Rurale
du Val d’Erdre

Depuis quand travaillez-vous avec APOGEES ?
|

C’est un partenariat de longue date : je collabore avec le Réseau depuis 15/20 ans.

A l'époque, j'étais en poste dans une autre MFR et c'est André PANCHENAULT, alors directeur
départemental, aujourd’hui membre du Conseil d’Administration d’APOGEES, qui m’a présenté le Réseau.
J'ai tout de suite été séduit par le fonctionnement associatif, le lien humain, et le fait qu’APOGEES ne
fonctionne pas comme une entreprise purement commerciale, contrairement a d'autres centrales.

En quoi consiste votre partenariat avec APOGEES ?
|

Notre collaboration porte principalement sur le référencement et la mise en relation avec des
fournisseurs.

Nous avons également travaillé sur la partie électricité, et recemment participé a un webinaire sur la
gestion du patrimoine, ce qui nous a permis de réfléchir a la renovation de notre structure.

Nous bénéficions de conseils adaptés, en toute simplicite.
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Quels sont selon vous les atouts du Réseau et de votre collaboration ?

D'abord la proximité relationnelle. Je peux contacter Charles, le Chargé d’Accompagnement et des
Territoires, facilement, et tout est fluide. J'ai toujours un accompagnement réactif. Par exemple, lors d’'un
besoin en sécurité incendie, j'ai eu un contact direct avec un fournisseur recommandé, sans perte de
temps. Tout se passe dans un climat de confiance.

Ensuite, les tarifs négociés sont avantageux, et nous travaillons souvent avec des fournisseurs locaux, ce

qui est important pour nous.
Enfin, j'apprécie qu'il n'y ait pas de pression commerciale ou d’harcélement, tout est clair, humain,

efficace.

Comment voyez-vous l'avenir du partenariat ?
|

Je souhaite que cela continue tel quel! Cela correspond a nos besoins, et j'espére que le Réseau APOGEES
continuera a vivre longtemps.

Que souhaitez-vous au Réseau pour ses 40 ans ?

Longue vie au Réseau ! Je suis trés satisfait de la qualité des échanges et de cette relation de confiance
avec APOGEES.
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